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«Введение в предпринимательство»

	Цель
	повышение профессионального уровня в рамках имеющейся квалификации в части ознакомления с основами предпринимательства, владения методами и инструментами предпринимательства, развития комплексного представления об управлении бизнесом, являющихся основой для принятия оперативных управленческих  решений  в  повседневной  деятельности 

	Профессиональные компетенции
	· способность управлять бизнесом;
· способность планировать бизнес-процессы;
· способность строить бизнес-модели;
· способность оценивать риски бизнеса;
· способность осуществлять стратегический анализ, разработку и реализацию бизнес-проекта с учетом тенденций развития бизнеса, направленного на обеспечение его конкурентоспособности;
· способность применять вариативные методики и технологии разработки бизнес-проектов;
· способность проводить экономическую оценку эффективности и рисков бизнеса.

	Категория слушателей
	


Руководители и собственники бизнес, 

	
	 специалисты, функциональные менеджеры, заинтересованные

	
	в	углублении	и	систематизации	знаний	об	управлении

	
	проектами	для бизнеса сфере,	совершенствовании


	
	системы знаний о сущности, современных концепциях проектирования в бизнесе

	Срок обучения
	72 часа

	Форма обучения
	Очная, очно-заочная, с применением онлайн обучения и дистанционных образовательных технологий

	Режим занятий
	4 часа в день
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Учебная программа дополнительного образования
Курс: "Введение в предпринимательство" (для начинающих предпринимателей)
Цель курса:
Дать слушателям базовые знания и практические навыки, необходимые для запуска и развития собственного бизнеса.
Формат обучения:
· Лекции и семинары
· Практические задания и кейсы
· Воркшопы и деловые игры
· Гостевые выступления успешных предпринимателей
Продолжительность: 72 академических часов (12 занятий по 3 часа очных, 36 часов – самостоятельной работы)

Программа курса
Модуль 1. Основы предпринимательства (12 часов)
1. Что такое предпринимательство?
· Кто такой предприниматель?
· Виды бизнеса (ИП, ООО, самозанятость).
· Плюсы и минусы предпринимательской деятельности.
2. Как найти бизнес-идею?
· Методы генерации идей (анализ рынка, тренды, проблемы клиентов).
· Оценка жизнеспособности идеи.
3. Основы бизнес-мышления
· Принципы Lean Startup.
· MVP (минимально жизнеспособный продукт).
Модуль 2. Анализ рынка и конкурентов (12 часов)
4. Исследование рынка
· Анализ целевой аудитории (ЦА).
· Сегментация рынка.
5. Конкуренты и позиционирование
· Анализ конкурентов (SWOT, карта позиционирования).
· УТП (уникальное торговое предложение).
6. Маркетинг для стартапа
· Основы digital-маркетинга (SMM, контент-маркетинг, таргет).
· Как продвигать бизнес с малым бюджетом?
Модуль 3. Финансы и бизнес-модель (12 часов)
7. Бизнес-модель и доходы
· Canvas-модель бизнеса.
· Источники дохода и монетизация.
8. Финансы для предпринимателя
· Основы финансового планирования.
· Расчет себестоимости, прибыли, рентабельности.
9. Привлечение инвестиций
· Гранты, кредиты, краудфандинг.
· Как презентовать проект инвесторам?
Модуль 4. Юридические аспекты и запуск бизнеса (12 часов)
10. Регистрация бизнеса
· Выбор формы собственности (ИП, ООО, самозанятость).
· Налоги и отчетность.
11. Продажи и клиентский сервис
· Воронка продаж.
· Работа с возражениями.
12. Защита проекта и итоговая презентация
· Упаковка бизнес-идеи.
· Питчинг перед экспертами.

Итоговая аттестация:
· Разработка бизнес-концепции (мини-бизнес-план).
· Презентация проекта.
Результат:
После прохождения курса слушатели смогут:
✅ Сформировать бизнес-идею и проверить ее на жизнеспособность.
✅ Разработать простую бизнес-модель.
✅ Рассчитать финансовую часть проекта.
✅ Понять основы маркетинга и продаж.
✅ Запустить свой первый бизнес-проект.
Форматы обучения: очный / онлайн (по желанию).
Программа может корректироваться в зависимости от потребностей аудитории.

